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Auf dem Weg zum
barrierefreien Dienstleister
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Eine gute Customer Experience passiert nicht zufällig,

sie ist sorgfältig geplant.
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Empathie
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Weiss jemand, wo das 

Salz ist?
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"You can't know a person until 

you've walked a mile in their moccasins."

American Indian Saying


